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DAZI, “MADE IN” E SANZIONI INTERNAZIONALI: COME

PROTEGGERE IL VALORE DEL TUO EXPORT
CORSO ONLINE

DATE OBIETTIVI
11.18.25 febbraio 2026 In un mercato globale sempre pit complesso, conoscere le regole doganali e

contrattuali e la chiave per esportare in sicurezza e con profitto.

Un percorso formativo breve e concreto pensato per trasformare la gestione
doganale da adempimento a vero vantaggio competitivo per le imprese della filiera
legno-arredo. Anche attraverso esempi operativi e casi reali, affronteremo i temi
chiave di classificazione, origine e valore, le principali procedure import/export, la
DURATA gestione dei dazi USA e delle sanzioni internazionali, fino alle tutele contrattuali e
all’'uso corretto degli Incoterms. Uno spazio sara inoltre dedicato alle opportunita
commerciali e operative che potrebbero derivare dal prossimo accordo UE-
Mercosur e a come prepararsi per coglierle in modo conforme e profittevole.

RARIO
14.30-17.00

i

7,5 ore complessive

i

OSTO
Associato Perché partecipare?
390€+iva
prima iscrizione
30% di sconto
dalla seconda

e (Capirai come classificare correttamente i tuoi prodotti ed evitare errori
doganali pericolosi

e Scoprirai come affrontare e mitigare i nuovi dazi USA e gestire la compliance
aziendale

. e Imparerai a dichiarare correttamente il “Made in” dei tuoi prodotti per
Non associato

468€+iva

prima iscrizione
15% di sconto
dalla seconda

DESTINATARI

evitare sanzioni e valorizzare il tuo brand

e  Ottimizzerai le procedure doganali in import/export e i flussi logistici

e Acquisirai le basi per operare in sicurezza nel quadro delle sanzioni
internazionali

e  Saprai tutelarti contrattualmente, anche attraverso un impiego corretto
degli Incoterms.

. ] ARGOMENTI
Tutti coloro che si e . . . . e
Classificazione doganale: la bussola per orientarsi in tempi inasprimenti daziari
occupano di attivita e | principali strumenti operativi (banche dati e risorse in rete) da utilizzare
doganali per operare una corretta classificazione doganale.

e L'Informazione Tariffaria Vincolante (ITV)

Workshop su un caso pratico di classificazione
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METOLOLOGIA|

Accanto alle attivita
didattiche si prevedono
Workshop su un caso
pratico di classificazione

Classificazione doganale e nuove imposizioni daziarie Usa: il caso dell’acciaio
e dell’alluminio
e ivostri prodotti sono assoggettati ai maggiori dazi Usa?
e  Panoramica sugli altri inasprimenti daziari Usa rilevanti per la filiera
legno arredo e come mitigarne I'impatto
e La compliance aziendale in tema di dazi Usa: istruzioni per I'uso.

Conoscere I'origine non preferenziale (“made in”) dei propri prodotti, la
dichiarazione in dogana e gli ulteriori aspetti e strumenti operativi di
carattere doganale per ottimizzare i flussi logistici

e Discussione riguardante quanto emerso durante I'incontro precedente

e L'origine non preferenziale (“made in”) di un prodotto: caratteristiche,
finalita e differenze con I'origine preferenziale

e |l quadro normativo circa I'origine n.p. e le relative regole di
attribuzione nell’ambito del settore legno/arredo

e  Cennisull’etichettatura “made in”

e Come si determina il valore dei vostri prodotti ai fini doganali?

e Lladichiarazione di importazione (“tracciato H1”): compilazione e
presentazione- il Portale Unico Dogane

e Ladichiarazione di esportazione e la prova di uscita delle merci dal
territorio doganale dell’'Ue

Le sanzioni internazionali e il caso Russia: operare in sicurezza in tempi
complessi attraverso la compliance aziendale e la contrattualistica

e Discussione riguardante quanto emerso durante gli incontri
precedenti

e Panoramica sulle sanzioni internazionali: il caso Russia (e Bielorussia)

e La compliance aziendale in tema di sanzioni alla Russia: strumento
fondamentale per operare in sicurezza in quel Paese

e La contrattualistica internazionale e il corretto utilizzo degli Incoterms:
il miglior modo per tutelarsi nei rapporti con il proprio cliente.
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